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COMO O AUDHOSP
E AUDHASS CONTRIBUEM
PARA A ESTRATEGIA

Reajuste e Negociacao

Cases Hospitais




Apresentacgao

Profissional

Formada em Quimica pela Universidade do Grande ABC e pds-graduada em Gestdo de
Saude pelo SENAC.

Profissional com carreira ascendente e consolidada na drea da saude, com mais de 20
anos de experiéncia.

Atuagdo em hospitais de grande porte como Hospital Sirio Libanés, Hospital do
Coracado e atualmente ocupo a posicao de Gerente Executiva Comercial na Rede de
Hospitais Sao Camilo de Sao Paulo
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Reajustes e Negociacgao

Desafios Atuais do Setor

O setor de salde enfrenta uma série de desafios que tornam a
negociacao de reajustes uma questao complexa e critica:

Aumento de Custos: Os custos operacionais, como salarios de
profissionais de salde, equipamentos médicos, materiais e
medicamentos, tém aumentado constantemente.

Inflacdo: A inflacao geral impacta diretamente os custos de
insumos e servicos, exigindo reajustes periodicos para manter
a sustentabilidade financeira das instituicoes de saude;

Mudancas Regulatoérias: Alteracoes nas regulamentacoes
e nas politicas de saude podem influenciar no custo dos
servicos e a necessidade de reajustes;

Evolucao Tecnolégica: . O avanco tecnologico, embora traga
beneficios significativos, também eleva os custos.
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Reajustes e Negociacgao

Importancia dos Reajustes

Os reajustes sao essenciais para garantir que as
instituicoes de saude possam continuar oferecendo
servicos de alta qualidade. Eles ajudam a:

Manter a Sustentabilidade Financeira: Sem reajustes
adequados, hospitais e clinicas podem enfrentar
dificuldades financeiras que comprometam a
qualidade do atendimento;

Adaptar-se as Mudancas: Reajustes permitem que as
instituicoes se adaptem as variacées no custo dos
insumos e servicos, garantindo que possam incorporar
inovacoes e melhorias.

Garantir a Qualidade do Atendimento: Com os "
recursos adequados, é possivel manter e até melhorar o va—
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a qualidade dos servicos oferecidos, beneficiando
diretamente os pacientes




Reajustes e Negociacgao

Estratégias para Negocia¢ao

v Elabore um Cronograma

v Pesquisa de Mercado

v/ Andlise de Indicadores

v/ Anélise de Distribuicdo da Receita

v Cenario Externo
Vv Cenario Interno

v Transparéncia
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Sao Pauds, 14 de janein de 2024
Ofichan. 106 / HSC_2024

Prezada Parceira,

Ref s Banfusts de Tahslss de arecos s condiches comercists - Hosiral Shn Camil

Unidade Pompéia - CNPJ 60,975 737/0002-32

Unidade Santana - CNPJ 60,575, 737/0011-04

Unidade Centro Médico Sentane - CHPJ 60,975, 737/0085-60
Unidade Granja Viana - CNPJ 60.975.737/0090-27

Preuzadn Parceirg,

Chegarnes i periada de de precos, o5 wdices econdico i da pais, da mercada de
shivie & custos hospitalares bem como atendendo o L 13003 & as BN 503 & 512. apresentamos oraposta comercial de
reajusti de précos dos seevigos contratades com vigincia 01/08/2024, cenforme segue:

} Dibrias, Taxa de Sala, Taxas Diversas & Pacotes == T (acréscimo de sebe par centa);
2) Honorkrias Médicas & Terapios = 7,5% (acréscimo de: sete & mato por cental;

3) SADT == 7% (acréseime de sete par cental;

4) Exames valoredos em Reais = 7% (acréscimo de sete par cento);

5) Materlats & Medicamentos == Atusiizacia da versio congelada das Tabelas Simpro ¢ Dradjodion

s demais condicies permanecem nalteradns.

Sabemos dos desafios da Salde dante da cenario & para todas as instit desta
fartma, buscamos efm nicssa proacsta o lishamente dos pantes mais sensivels, garantinds uma negockscio alnds mais

transparente entre &s ingituices

pela atencda e estamos & disposicie para esclarecimentas.
Atencioiamente,
Sarnars Nunes
Gerente Executiva Comercial
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Reajustes e Negociacgao

Eficiéncia Operacional
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C ®97366-5669

}A samara.nunes@hospitalsaocamilosp.org.br

m Samara Nunes
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